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MyaCenter B2B projesinin
tedarikcilerimizle olan ¢alismamiza
katkis1 sayesinde siparis, satinalma, stok,
malkabiil islemlerimizi tedarikcilerimizle
birlikte planlayip zaman ve maliyet
tasarrufu sagladik.

Yonca Marketler zinciri is siireclerini
hizlandirmak ve gelisen teknolojiden daha
¢ok yararlanmak tizere sistemlerine bir
yenisini daha MyaCenter B2B yi ekledi.
MyaCenter B2B, alic1 ve saticilarin
iletisim kurmak amaciyla bir araya
geldikleri; fikir, bilgi degisimlerini
yaptiklari, reklam, agik arttirma ile liriin
ya da hizmetlere fiyat bigtikleri,
islemlerini yonettikleri, stoklarininin
durumunu, stoklarinin magaza satig
hacimlerini ve siparislerini koordine
ettikleri elektronik pazar yerleridir.

Bu konuda yonca marketler satin alma ve
pazarlama miidiirii Oguzhan Kogak
MyaCenter B2B ye gecisten sonra ki is
sireclerinde ki verimliligi ve yararlarini
sOyle anlatiyor.

Genel olarak MyaCenter B2B
isletmemizin ihtiya¢ duydugu maddelere
kavusmak i¢in kurulan bir sistemdir. Bu
yoniiyle MyaCenter B2B marketimizin
tedarik pazari islevini goriiyor. Birgcok
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sektor de internet lizerinden, mal ve
hizmet iiretim asamasinda ihtiyag
duyduklar {irlinlerini veya ara
mallarin toptan satislarini kolaylikla
yapabilme olanagina
kavusabilmektedirler. Bizim i¢in

MyaCenter B2B, 6ncelikle paylasabile-
cek dogru bilgi ve paylasma istegi, sonra
teknolojik yatirim anlamindadir. Sanal
ortamda {iriin kataloglar1 arasinda arama,
siparis, faturalama, 6deme iglemleri bu
kapsama sokulabilir. Ayrica ortak
arastirma-gelistirme, projelendirme, {iriin
tasarimi, mithendislik hizmetleri ile tiriin
dagitim ve teslimat islemleri bu kapsamin
biinyesindedir. Isletmeler arasi iliskiler
yatay iligkiler olabilecegi gibi dikey
iliskileri de kapsayabilir. Bunlar1 firma,
bayi, dagitic1 ve tedarike¢i olarak
sayabiliriz. Varsayalim ki miisterileriniz
size hi¢ sormadan stoklariniz hakkinda

bilgi alabilmek istiyor. Bu durumda
sisteminizden ¢ikacak her rapor her zaman
dogru ve acik olmalidir. Ciinkii ortada
sizin sirketinizden rakamlar1
yorumlayacak hi¢ kimse olmaz,
miisteriniz ekraninda ne goriiyorsa ona







inanir. Bugiinkii ¢aligma kiiltiirimtizde
isletmemizin disindaki herkes yabancidir.
Bir yabancinin bize ait olan bilgiye bize
sormadan dogrudan ulagmasini kabul
etmek kolay degildir. Isletmemiz dncelikle
kendi i¢inde bilginin hizli ve dogru
dolasimint sagladi, bir sonraki asamada
ise bu bilginin bir kismin1 miisteri,
tedarik¢i ve is ortaklari ile paylasmanin
yollarin1 gelistirdik. Bunun i¢in tiim
islemlerin olduklar1 zaman ve yerde en az
hata ile islenebilmesi gerekir. Cilinkii
MyaCenter B2B uygulamalar1 yavas bir
art1s izlemiyor, artis katlanarak
gergeklesiyor. MyaCenter B2B calisma
ortaminin ¢ok hizli yayilacagini tahmin
etmek giic degil, ¢linkii siire¢ zincirleme
reaksiyon halinde gelisiyor. Ornegin 400
tedarikgi ile ¢alisan ve yaptirim giicii olan
bir isletme olarak, bu alanda bir adim
attigimiz andan itibaren, arkamizdan da
400 sirketi de stiriiklityoruz. Bir siire sonra
ise, MyaCenter B2B ortamina gegen bu
tedarikgiler, calistiklar diger sirketlerin
(miisteri veya kendi tedarikgileri) kapisini
calmaya basliyor. Bunun nedeni ise, iki
farkli ¢alisma bigiminin uzun siire ayni
sirket i¢inde izlenmesinin daha pahali
olmasidir. Bu zincirleme reaksiyon bir kez
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basladi m1 durdurmak veya direnmek
miimkiin degil, ¢linkii gergekten de
maliyet avantaji, slirat ve daha verimli bir
caligma ortami sagliyor; bu nedenle de bir
moda veya gelip gecici bir akim
olmadigini diigiiniiyoruz.

Bu bilingle, Tiirk perakende sektoriinde
onemli bir ¢1g1r agtigini diisiindigiimiiz
MyaCenter BUSINESS TO BUSINESS
(B2B) UYGULAMASINI 2009 y1l1 Subat
ayinda Yonca Marketler olarak
isletmemizin sistemine dahil ettik.

Yonca marketler bugiin itibari ile 200
firma ile toplam satin almasinin %50'in1
MyaCenter B2B sistemi iizerinden
gergeklestirmektedir.
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MyaCenter B2B'yi bir is yapma felsefesi
olarak gdrmenin Otesinde, gelecekle ilgili
olusumlarin diisiiniilenden daha yakin bir
stirede lilke ticaretinde hayata gecirilmesi
i¢in 6nemli bir katalizor olarak
degerlendirmekteyiz. Bu kapsamda,
bir¢ok firma i¢in yillardir tartigilan,
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analiz edilen tedarikgiler tarafindan
Stok Yonetimi, Ortak Tahmin,

Planlama ve Siparis Yenileme
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MyaCenter B2B {izerinden

-

Miisteri [liskileri Yonetimi
(CRM on B2B) konseptlerinin

cok kisa siirede uygulama alani



bulmas1 mimkun olacaktir.

Ozetlemek gerekirse: MyaCenter B2B' nin
isletmemiz agisindan faydalari ise soyle
oldu.

Deger yaratma

Gelir artis1

Maliyetlerin kontrolii ve

diistiriilmesi

Stoklarin kontrolii ve diistiriilmesi

Sermaye verimliligi yaratmak

I siireclerini gelistirmek

Tedarik zincirlerini genigletmek

Miisteri ile iletisimlerini artirmak

Bu yapr bilgilerin tutarh bir sekilde
kullanicilara sunulmasini, aranmasini ve
alic1 - satic1 arasindaki entegrasyonu
sagladi. Ayn1 zamanda alic1 ve satici
taraflarindaki yiikii azalttl. Bu modelde
fiyat isteme, acik artirma, ters agik artirma
gibi bir¢ok islemi de kolay bir sekilde
gerceklestiyoruz.
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